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Pressemitteilung 
 
 
 

Neuer Verkaufsdirektor bei German Genetic 
 
 
Zum 01. März übernimmt Claus Holmgaard, als neuer 

International Sales Director die Verantwortung für den 

gesamten internationalen Vertrieb von German Genetic/ SZV. 

Damit verfolgt German Genetic konsequent den Ausbau der 

internationalen Vertriebswege und verstärkt die weltweite  

Präsenz von transparenter, bäuerlicher Herdbuchzucht aus 

Deutschland. 

In seiner Rolle als International Sales Director wird Claus 

Holmgaard die Entwicklung und Umsetzung von 

Vertriebsstrategien für internationale Märkte leiten, Partnerschaften mit Schlüsselkunden aufbauen und 

die Zusammenarbeit mit den globalen Kunden und Partnern von German Genetic stärken. Dabei wird 

Claus Holmgaard sowohl im Vertrieb von German Genetic Zuchttieren seine Erfahrung und 

Marktkenntnis einfließen lassen, als auch im Managementteam eine zentrale Rolle einnehmen. 

 

„Diese strategische Einstellung markiert einen bedeutenden Schritt in der Zukunftsstrategie von German 

Genetic und wird dazu beitragen, die internationale Präsenz und den Erfolg weiter auszubauen.“ So Hans-

Benno Wichert, Präsident German Genetic/SZV. 

 

Claus Holmgaard, der in Odense, in Dänemark, lebt, hat während seiner gesamten Karriere im Bereich 

Tierzucht und dem Vertrieb von veterinärmedizinischen Produkten und Genetiken gearbeitet. Claus 

Holmgaard begann seine Karriere bei Hatting-KS, später wechselte er zu KRUUSE, als Produktmanager 

für künstliche Besamung. Anschließend kehrte Claus Holmgaard zu Hatting und SPF-Denmark als 

Exportdirektor für Schweinegenetik zurück, wo er an der Planung und Gründung des damals neuen 

Unternehmens Danbred beteiligt war. Anschließend arbeitete er in der Rinderzucht bei VikingGenetics 

als Chief Product Manager und Key Account Manager.  

 

„Es fühlt sich an wie eine logische Fortsetzung meiner bisherigen Arbeit im Bereich Führung und 

Vertrieb in der Schweinezucht. Ich freue mich darauf, diese spannende Rolle mit Fokus auf 

internationalen Vertrieb und Management anzunehmen und alle aktuellen sowie zukünftigen Kunden von 

German Genetic kennenzulernen“ so Claus Holmgaard. 

 

„Wir freuen uns sehr, Claus Holmgaard in unserem Team willkommen zu heißen“, sagte Dr, Raffael 

Wesoly, Geschäftsführer German Genetic. „Seine breite umfangreiche Erfahrung und Marktkenntnis 

werden es uns ermöglichen, unsere Präsenz auf internationalen Märkten zu stärken und unsere Zuchttiere 

einem noch breiteren Publikum zugänglich zu machen.“ 


